
	
	

	
	

	
	

DERMATOLOGIA	
	
Il	 dispositivo	 dato	 in	 dotazione	 è	 un	dermatoscopio	 a	 luce	
polarizzata	 che	 viene	 installato	 direttamente	 sul	 proprio	
smartphone.		
E’	 possibile	 studiare	 le	malattie	 della	 pelle	 più	 diffuse	 come	
Nei	 (screening	 melanoma),	 psoriasi,	 acne,	 dermatiti,	
tricoscopia,	ecc.		
Per	 effettuare	 l’esame	 è	 necessario	 utilizzare	 un	 app	
installabile	 direttamente	 sul	 proprio	 smartphone	 ed	 il	
dermatoscopio	 digitale	 applicato	 alla	 fotocamera	 dello	
smartphone.		
Le	 refertazioni	 prevedono	 lo	 studio	 di	 2	 nei,	 o	 altra	malattia	
della	pelle	 (psoriasi,	dermatite,	acne,	ecc.).	Nel	 caso	 in	cui	 lo	
stesso	paziente	dovesse	chiedere	oltre	 il	primo	studio,	anche	
una	 seconda	 valutazione,	 il	 secondo	 referto	 ha	 un	 costo	
inferiore.		

	
	

Esami	studiati	
	

- Nei	(Screening	del	melanoma)	
- Psoriasi	
- Acne	
- Orticaria		
- Vitiligine	
- Eczema	
- Patologie	del	cuoio	capelluto	
- Micosi	

	
VANTAGGI	

- Unica	piattaforma	utile	allo	studio	della	maggior	parte	delle	patologie	della	pelle		
- Dermatoscopio	di	ultima	generazione	
- Possibilità	di	analizzare	la	pelle	senza	refertazioni		
- Sistema	di	cross	selling	
- Referto	firmato	da	uno	specialista		
- Dispositivo	di	proprietà	
- Possibilità	di	agevolazioni	fiscali	

	
	

	
	



	
	

	
	

L’app	 si	 usa	 in	maniera	molto	 semplice.	 E’	 l’unica	 soluzione	 di	 telemedicina	 sul	 mercato	 nazionale	 che	
permette	 di	 studiale	 la	 patologia.	Normalmente	 le	 soluzioni	 presenti	 sul	mercato	 riguardano	 indicazioni	
automatiche	sulla	pelle	solo	in	termini	estetici.	Noi	siamo	gli	unici	a	studiare	la	patologia.		
Refertano	gli	specialisti	del	Gemelli	di	Roma	e	nel	referto	oltre	ad	indicare	la	problematica	e	quindi	definire	
il	 problema,	 sono	 in	 grado	 di	 individuare	 la	 soluzione	 in	 termini	 di	 ulteriori	 diagnosi	 ma	 soprattutto	 i	
prodotti	che	possono	risolvere	il	problema		
	
Quindi	nel	referto	il	nostro	dermatologo,	dove	possibile,	indica	il	prodotto	innescando	il	processo	di	cross	
selling.	 La	 farmacia	 quindi	 vende	 oltre	 che	 il	 referto	 anche	 dei	 prodotti.	Molto	 spesso	 è	 necessario	 un	
follow-up	a	1	o	3	o	6	mesi.	Naturalmente	quel	paziente	verrà	nella	stessa	farmacia	per	poter	studiare	ed	
analizzare	la	sua	problematica	
	
I	prodotti	da	suggerire	li	scelgono	i	dermatologi.	Non	possono	essere	definiti	dalla	farmacia.	Loro	scelgono	
quello	 che	 ritengono	 essere	 più	 efficace	 per	 risolvere	 il	 problema	 che	 è	 la	 cosa	 a	 cui	 teniamo	
maggiormente.		
	
Far	 si	 che	 sia	 il	 farmacista	 che	 dia	 il	 referto	 permette	 allo	 stesso	 di	 beneficiare	 dell’interpretazione	 del	
dermatologo	e	quindi	dei	vantaggi	connessi	cioè	il	fatto	che	paziente	attribuisce	al	farmacista	la	soluzione	
ai	suo	problemi.	Questo	crea	un	forte	legame	ed	una	fedeltà	verso	il	farmacista	da	parte	del	paziente.		
	
	
	
	
	
	
	


